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Vive a Susa e ha creato una rete di collaboratori. Il segreto: «So ascoltare le persone»

Porta a porta, Cinzia Rattini super

Premiata come migliore addetta alla vendita diretta

PERGINE - Secondo Avedisco.
sono la perginese Cinzia Rattini e
'altoatesino (di Chiusa) Daniel
Psenner i miglior! venditori del
2007. Avedisco. l'associazione che
raggruppa le principali aziende
della vendita diretta in {talia, li ha
preiniati qualche giormo fa nel cor-
s0 d'una cerimonia che s'& tenu-
ta al Westin Palace Hotel di piaz-
za Repubblica a Milano. Cinzia e
Daniel hanno ricevuto dalle mani
del presidente Luca Pozzolila per-
gamena di venditori dell’anno «per
essersi distinti come i migliori in-
caricati alla
Sono persone straordinarie che
nel corsodel 2007 s1sono contrad-
distinte per le loro doti di impe-
gno e professionalitas,

Ma come si diventa «la miglio-

re venditrice dell’anno?s. leri Cin-
zia Rattini I'ha spiegato nella sua
casa di 5usa dove abita conil ma-
rito, autotrasportatore padronei-
no ed i suoi quattro figli. 5'& data
alla vendita seguendo una voca-
zione mai sopita, ci aveva prova-
tonel passato recente, ma poi ave-
valasciato. Ha 43 anni elavoranel
settore delle pulizie. «Per sharca-
re il lunario si deve fare qualsiasi
cosar. Lascintilla s'era accesa po-
copill d'un anno fain casadi ami-
cl. Lef usciva da un periodo nero,
ieri lo ricordava, carico di preoc-
cupazioni. «Ero diventata un’aspi-
rapolvere, casalinga petfetta, ra-
ramente uscivo di casa, guai la-
sciare qualcosa fuori posto. Ero
quasi maniacales. Casualmente
dedli amici le avevano fatto cono-

scere aleuni prodottid'una azien-
da bergamasca che opera nel cam-
po del benessere, dell'abbiglia-
mento rigenerante, degli integra-
tori alimentari, degli articoli spor-
tivi, ecc. «Ho indossato una ma-
glietta in fibra tonificante che mi
mostrarono gli amici, costruita
con alluminio, platino e titanio e
mi sentii meglio nel giro di poche
settimane, Anche su mio marito
ebbe un effetto molto positivos. A
quel punto il passaggio dal ruolo
di cliente a quello di venditrice fu
breve. «Mi associal ed entrai nel-
I'azienda come venditrice. Non
con il metodo classico del porta
a porta, ma organizzando incon-
tri in casa di amici, di conoscenti
onella mia per spiegare le proprie-

ta dei prodotti dell’azienda. M'é
andata benes. Nelladitta i respon-
sabili descrivone Cinzia Rattini
come persona carica di grande
enetgia e di notevole volonta. In-
somma € una gran lavoratrice,
spazia nell'intero Trentino e rie-
sce avendere moito. K riuscita pu-
re a cosfruire una rete di collabo-
ratori con 1 quali hatte il territo-
rio con nefwork marketing.

Le malizie della migliore vendi-
trice dell’'anno? «Sapere ascolta-
re le persone, allora aprono il cuo-
re, Ma se ioescodaunacasaenon
ho venduto nulla sono contenta
comunque perché a me piace il
rapportoumano. La rete rai grati-
fica umanamente, parlo con una
persona, che poi ne invita altre
che i chiamano, per curiosta o
necessitd, cercano benesseres.




